Master 1 Parcours Marketing - Vente
VUwaqhunmpwwnnipw, Ynipu 1, Jwppbtphug b Jwbtwnp

2022-2026 (a partir de 2022-2023)

[ECTS[ CM [ TD |
| Total | 60 | 210 | 131 | CunwdJtlup
|Semestre 7 30 | 128 | 84 | Yhuwdjwly 7
Négociation Commerciale UnUwnpwihlb pwlwlygnieincu
5 16.5 10.5
(Lyon 3) (LhnU 3)
Marketing Bancaire 5 16.5 75 Fwluywihu Jwnpbrhug
Marketing des Services 5 65 . TwnwjntEintuuGnh dwppbrhua
(Lyon 3) | ' (Lhnl 3)
management interculturel 3 16.5 75 Uhgodowynipwihb Yunwywpnid
conduite du changement 3 16.5 75 ®Pnithnfuntpintbubnh uwnwywnpnud
Swnnpnwlygntpintun
Communication medias et hors
5 16.5 75 Swnuwinintuubph ninpunned
medias dans les services
(hwwnywdhengubnny b wnwlg
Uwnnywihb nGunipultbph
Gestion des Ressources Humaines 2 16.5 75
Jwnwywnnd
Méthodologie de la Note de - - Udihnthhs wafuwwnwlph
Syntheése (Lyon 3) ' JtGpnnninghw (Lhnlu 3)
Francgais 2 21 dpwiubptu
|[Semestre 8 30 [ 83 47 | Yhuwdjwly 8
Ullinwdprtinph dwppbrhug
Marketing alimentaire (Lyon 3) 5 16.5 75
(Lhnu 3)
Comportement du Consommateur 5 16.5 75 Uwwnrnnh Junpwaghé
Marketing International (Lyon 3) 5 16.5 Uhowqggquwihu Jwpptrhug (Lhnu 3)
Ethique des Affaires et QnpSwpwn Ephyw b
Responsabilités managériales 4 16.5 Ywhnwywpswywl
(Lyon 3) wwpwmwynpniintuubn (Lhnu 3)
Publicité 5 16.5 105 Qndwqn
Francais 2 21 Spwiiubntu
Mpwyinhljw dwulwghunwlwu
Stage en milieu professionnel,
4 dhowywinnid, wdthnithhg
note de synthése et soutenance
w2fuwwnwlp W ywawnwwuntpintu




Master 2 Parcours Marketing - Vente

VUwqghumnpwwnnipw, Ynipu 2, Jwpptphug b uwbwnp
2022-2026 (a partir de 2022-2023)

[ECTS] CM | TD |

| Total | 60 | 243 | 117 | CunwJtlup
| Semestre 9 30 | 161 | 74 | Yhuwdjwy 9
Gestion de la marque (Lyon 3) 4 165 75 UwnpwlupwUh2ah Yuwrwywnnd (Lhnu 3)
Fidélisation des grands comptes (Lyon
) 3 16.5 funann hwahyubph wwhwwunid (Lhnu 3)
5
Marketing assurance (Lyon 3) 4 16.5 Uwppbirhug wwwhnjuwagnpnteintu (Lhnu 3)
Marketing B to B 3 16.5 75 Uwnpbrhug B to B
Management des Forces de Vente et 4 65 Ywbwnph wafuwwnnidh yuwnwywnnd b
Plan d'Action Commmerciales (Lyon 3) ' wnlbwnpwihU gnpéniubnieintu (Lhnu 3)
Achats internationaux 3 16.5 75 Uhgwqquwihu qgunidutn
Media planification 2 16.5 75 Utnhw wwluwynpnd
Droit du Commmerce International 2 16.5 75 Uhgwqgquwihl wnbwunpwihU hpwynitup
Conception et Lancement de Produits
3 16.5 75 Unp wwpwlplbph Jawynud b pnnupynud
nouveaux
Méthodologie du Mémoire (Lyon 3) 12 75 Udthnihhg w2tuwwnwuph Jbennninghw
Francais 2 21 Spwlubntbu
| Semestre 10 30 | 83 | 44 | Yhuwdjwy 10
Design et Packaging 2 16.5 75 “hawiu U hwrbrwynpnid
Transports internationaux et Logistique 2 16.5 75 UhowagquwihU inpwlbuwnnpun W inghunhyuw
Analyse des données de panels (Lyon 4 16.5 Swngnudubph nyywutph yennidnieiniu
Marketing des Organisations 3 65 25 Sniphunwwl Yuwagdwybpwnieintuubph
Touristiques ' ' Jwnpbrhug
Jeu d'Entreprise (Lyon 3) 3 16.5 QEnUwnywnhpwlywl fuwn (Lhnu 3)
Francgais 2 21 Spwliubptlu
Mpwyunhyw Jwulbwghwunwywu
Stage en milieu professionnel-
7 Uhowdwinnid nhwyindwihU wafuwwnwlp
mémoire de stage
(apwynn)
Mpwyunhyw Jwulbwghwunwywu
Stage en milieu professionnel -
7 Uhowdwinnid nhwindwihl wafuwwnwluph
Soutenance de mémoire (Oral)
wwawnwwunteintu (pwbwynn)




